Javier Iván Morales Oré 
Centenario 77, 	Dpto.  29 Torre II – Maipú - SANTIAGO
Cel.: +(56 9) 9 130 2883 – Email: jmo6579@hotmail.com
RESUMEN PROFESIONAL.

Título de Técnico en Construcciones Metálicas, Título de técnico en Comercio Exterior y Egresado de Ingeniería de ejecución en Negocios Internacionales, del Instituto profesional DuocUC, Diplomado en Logística y cadena de suministros(CCS) con 10 años de experiencia en importantes empresas nacionales y multinacionales. Conocimientos avanzados en software de gestión SAP, ORACLE, SOFTLAND, LISA, métodos de organización, desarrollo de Compras Nacionales e Internacionales, contratos, licitaciones, Indicadores de nivel del desempeño de procesos, Desarrollo, cobranza, venta y coordinación comercial  de productos y servicios, logística, planeación y control de presupuestos de proyectos de importación y exportación, dentro de los cuales también me encargue de liderar y organizar equipos de trabajo para la importación de todos los equipos de transporte vertical de la torre costanera center y la torre titanium (Ascensores y Escaleras mecánicas), experticia en la administración de áreas de abastecimiento(stock, slow movie, brake stock, etc), Habilidades de negociación y búsqueda de nuevos proveedores nacionales e internacionales, además de búsqueda de productos en el extranjero, negociación de formas de pago y cláusulas de venta, . Dominio Intermedio avanzado de inglés. Capacidad de liderazgo y trabajo en equipo, gran capacidad para trabajar bajo presión, dinámico, ordenado, toma de decisiones, metódico y autónomo, con una alta Percepción y Excelencia en Calidad desarrollada en actividades y esquemas de la Empresa.

Perfil Personal. Creativo y analítico con capacidad de liderazgo para diseñar, desarrollar y emprender proyectos y planes de negocios internacionales, crítico, abierto, con capacidad de liderazgo en la investigación de oportunidades de negocios y nuevos mercados internacionales que impacten en el desarrollo económico nacional, con capacidad para interactuar y adaptarse a los avances e innovaciones tecnológicos en los mercados internacionales.
Líder que actúa con sentido humanístico y ético en el trabajo en equipo y que ejerce su profesión de manera justa para consigo mismo y con su entorno. Con formación sólida para afrontar los retos de la globalización de los mercados y la internacionalización económica, para gestionar y administrar con eficiencia bienes y servicios con sentido social. Así mismo, será factor de cambio para la adopción de nuevas tecnologías y para su aplicación en la producción y en el comercio para aumentar la competitividad en los mercados globales.

EXPERIENCIA PROFESIONAL

(Actualidad)

· CONSTRUCTORA ARMAS: Encargado de Compras Nacionales e Internacionales

Funciones realizadas: Dentro de mis principales labores se encuentran el de Investigación, evaluación y selección de proveedores y precios manteniendo relaciones comerciales con proveedores establecidos en el portal Iconstruye desarrollo del área y del personal (compras - control de inventarios),  mantener un eficiente control de recepción, análisis y registro de requisiciones en la elaboración, emisión y envío de solicitudes de cotización a nuestros proveedores, realizar la selección de proveedores, elaboración, emisión, envío y seguimiento de órdenes de compra asegurándome de la calidad de materiales y servicios entregados a la empresa.
Concretar convenios y contratos con proveedores, realizar seguimiento de las actividades post compra con proveedores (revisión y pagos), manejo y levantamiento de inventarios, auditorías interna administrativa (procesos, actividades y documentos), Investigación de mercados nacionales e internacionales, ante estas circunstancias prever situaciones de mercados, buscar productos y proveedores.
Dentro de mis funciones específicas puedo agregar lo siguiente:

· Minimizar o eliminar la interrupción de los procesos de construcción por falta de materiales
· Minimizar o eliminar perdidas por mermas, robos, controles, entre otros.
· Responsabilidades del área de compras
· Elegir, tratar y negociar con proveedores
· Investigar, cotizar, analizar y actualización de precios.
· Poner en circulación órdenes de compra y su seguimiento
· Recepción, revisión custodia y entrega de adquisiciones
· Aseguramiento de la calidad
· Medios de transporte (búsqueda de soluciones y costos)
· Control de proveedores (cuentas por pagar)
· Logística de compras y almacenes
· Logística de transporte nacional e Internacional
· Importaciones(Asia, UE)
· Aduana
· Pago Proveedor Extranjero




Periodo Septiembre  2013 –   Noviembre 2014
· E.I. SCHADLER Spa: Procurement Chief & Imports
Funciones realizadas: programar, coordinar, ejecutar compras y controlar la adquisición de materiales, equipos electrónicos, electromecánicos, partes y piezas de repuesto y equipos industriales para proyectos mineros, forestales,  etc. Además de otros elementos y servicios que necesita la empresa para su funcionamiento,  servicios generales de operaciones y mantención de la empresa y distribución nacional de productos arribados de importación, velando por que dichas adquisiciones se redicen en el momento justo, en las cantidades necesarias, con la calidad adecuada y al precio más conveniente buscado en el mercado nacional e internacional.

Funciones específicas:

· Encargarse de la búsqueda, negociación y adquisición de productos y elementos que se requieran, 
· Compras Nacionales en Portal ICONSTRUYE
· Gestión y Planificación de compras Nacionales e Internacionales.
· manejo, almacenamiento, stock y seguridad de los elementos.
· Velar por el abastecimiento de productos para stock y proyectos
· Buscar, seleccionar y mantener proveedores competentes(Nacionales e Internacionales)
· Realizar el control de garantías.
· Proponer e implementar procedimientos para la realización de compras.
· Realizar localización de nuevos producto, materiales y fuentes de suministros.
· Estudiar la situación en el mercado, precios, flujo y calidad de los productos a adquirir.
· Velar por que se paguen los precios justos por todos los productos que se adquieren sin que ello desmejore la calidad de los mismos.
· Realizar indicadores de gestión (KPI) que reflejen la situación del área de compras.
· Velar por la adecuada realización de inventarios y control de los mismos.
· Mantener actualizado el registro de proveedores y las condiciones de venta de cada uno.
· Coordinar la logística, distribución y control de operaciones en el montaje de elementos importados a nivel nacional.
· Evaluar costos de transporte nacional e Internacional
· [bookmark: _GoBack]Control, supervisión, compra de moneda extranjera (Usd-Eur) y pago (swift) de proveedores Internacionales.
· Manejo de contratos Marco.
· Generar y controlar el presupuesto designado al área(centro de costos)
· Mantener los inventarios en los niveles óptimos de acuerdo a las operaciones de la empresa.
· Supervisar continuamente al personal a cargo velando por que cumplan con las normas, procedimientos y reglamentos establecidos por el área de acuerdo a las normas ISO y políticas de calidad.
· Mantener a gerencia comunicada acerca de las variaciones en los precios de los insumos y productos.
· Cumplir y hacer cumplir las normas políticas y procedimientos establecidos en los manuales de la empresa.
· Evaluación y costeo de productos(door to door)
· Realizar otras actividades asignadas por el Gerente de AADM. Y Finanzas que permitan cumplir con los objetivos del puesto. 
· Cotizar y negociar la adquisición de bienes y servicios externos. 
· Controlar la emisión de órdenes de compra de los bienes y servicios adquiridos. 
· Controlar la distribución de los bienes y materiales adquiridos y llevar el control de la entrega. 
· Otorgar V°B° a facturas de proveedores para su pago, considerando los respectivos centros 
· de costos. 
· Controlar la flota de vehículos (arriendos, seguros, patentes, reparaciones, combustible, etc.). 
· Gestionar la venta de vehículos dados de baja por la empresa. 
· Negociar y mantener los seguros generales. 
· Mantener algunos servicios generales (cafetería, telefonía, etc.) 
· Cumplir las normas SYSO e ISO de la Compañía.
                                     
Periodo Noviembre 2012 – Julio 2013

· Grupo Copesa S.A. Business Category Manager.(Reemplazo)        
Funciones realizadas: • Dentro de las principales funciones como jefe de la División de Negocios del Grupo Copesa fue el de Planificar, negociar, apertura de contratos marco de compra del papel comercial couché, bond, cartulina, etc. Nacional e importado, para la impresión del diario La Tercera, La Cuarta, La Hora, Revista Paula, Publimetro, Revista Minería, Revista Mujer etc., además de realizar la negociación, compra, cláusulas de compra, formas de pago e importación de productos de promoción que son adheridos como tomos o juguetes de publicidad para cada uno de estos diarios.
Supervisar, dirigir y controlar al equipo de compras nacionales dentro de un marco ético y profesional agregando apoyo y conocimientos del área de compras nacionales e internacionales, estableciendo indicadores de medición de procesos logísticos y de compras (costos evitados), además de evaluar las tendencias del rendimiento personal del grupo y motivar de acuerdo a la necesidad personal de cada persona que integra el equipo.
Detallando algunas funciones encomendadas realice las siguientes:
• Diseñar política exterior tanto comercial, como tecnológica y de relaciones.
• Búsqueda de proveedores y productos en el extranjero (U.E. Asia, etc.)
• Evaluar (entorno financiero, económico) y desarrollar proyectos internacionales basados en el RISI (Indicador de información para la industria mundial de productos forestales)
• Analizar el riesgo de operaciones internacionales;
• Conducir operaciones financieras (cartas de crédito, cobranzas etc) y de mercadeo internacionales.
• Negociar actos y operaciones internacionales.                                   

Periodo Mayo 2012 - Septiembre  2012

· Chiloeseafoods - St. Andrews Smoky Delicacies S.A.
Jefe de Logística y Exportaciones. 
Empresa dedicada a la producción y exportación de productos marinos (mejillones, choritos y salmón) Desarrollo, cobranza , Venta y coordinación comercial  de producto, cálculo de planilla de costos para cada producto u operación para exportar, coordinar y negociar cláusulas de venta, formas de pago, valores de flete local e internacional, coordinar camiones reefer 40”, carga FCL desde los puertos de San Vicente, Coronel, hacia la planta de St. Andrews en Chiloé y almacenes particulares SAAM (X-Región) para carga de productos marinos y posterior retorno para embarque en estos mismos puertos con destinos, U.S.A.. RUSIA, SINGAPUR, JAPON, HONG KONG. ESPAÑA, ITALIA, BELGICA. Negociar precios de Venta, formas de pago, Tramitar documentación de exportación y seguros para cada uno de estos destinos, certificaciones de origen, certificaciones sanitarias, fichas técnicas, y documentación especial que requieren cada uno de estos países y en especial  Rusia.

· Mejore los gastos en la apertura de contratos de flete internacional, mejorando además el servicio entregado por los agentes transportistas, disminuyendo en un 9%  de la tarifa estándar de mercado.

· Desarrolle e implemente herramientas de control presupuesto y medición de control de procesos en general para los costos de cada operación de nacional o internacional de la empresa.

Periodo Noviembre 2004 - Abril  2012

· Ascensores Schindler (Chile) S.A.
Jefe Dpto. Compras e Importaciones.
Funciones realizadas: Como Jefe desarrollé diversas Labores en el área, desde establecer contacto, búsqueda con Proveedores Nacionales e Internacionales, por la parte nacional realizar negociaciones de precios(contratos marco), por periodos anules para distintos productos de consumo masivo dentro del rubro de la empresa(precios fijos anuales de insumos), arriendo y compra de maquinaria mediana y pesada, por la parte internacional se gestionó contratos de fletes internacionales, negociación de formas de pago, Incoterms, cierre mensual de proveedores, agencias de aduana, recuperación de IVA importador, exportador, negociación con bodegas cercanas a puertos nacionales, búsqueda de proveedores y agentes en el Extranjero tanto para Compra y posterior Coordinación de  retiro de las Mercancías desde las Bodegas, ya sea de CARGA LCL o FULL CONTAINER, Comunicación constante con diferentes áreas de la empresa, clientes y Agentes en el exterior, para entrega oportuna STATUS de sus CARGAS ( Ej.: Entrega de Avisos de Arribo, presentación de Aperturas y Cargo Manifiesto, Coordinación con Agente de Aduana para entrega de Documentos de Embarque, operaciones de desconsolidación, Verificación de documentos de embarque para que mercadería pueda acogerse a TLC, ACE, etc.), Coordinación de retiro de CARGA ARRIBADA en Puerto(Valparaíso, San Antonio, San Vicente, Talcahuano, Coquimbo, Antofagasta) con Transportista y logística a nivel nacional, para posterior entrega a clientes, agregando detalladamente las operaciones de Comercio Exterior que se desarrolló durante mi gestión, adjunto un breve resumen:

· Manejo en operaciones ligadas a TLC (ASIA, UE, MERCOSUR, ALADI, EFTA, NAFTA, etc)
· Negociación con almacenes portuarios y navieras, mejorando tarifas, demurrage y días libres de almacenamiento debido al gran volumen de carga manejada en estas operaciones.
· Operaciones de admisión temporal y carnet ATA.
· Logística Nacional/Internacional.
· Búsqueda de productos,  Proveedores Nacionales e Internacionales.
· Operaciones, Aéreas, Marítimas y Terrestres.
· Triangulaciones Comerciales.
· Fletes nacionales e internacionales (Aéreo, Marítimo y Terrestre)
· Obtención de Seguros de carga internacional.
· Tramitar indemnización de Seguros
· Admisiones Temporales de mercancías.
· Agenciamiento de Aduanas.
· Almacenaje.
· Operaciones de admisión temporal y carnet ATA.
· Búsqueda de productos,  Proveedores Nacionales e Internacionales.
· Presentar Cartas de Reclamo por daños y/o mermas
· Carga LCL/FULL                                                                                                                                                        
· Cálculo y solicitud de provisión de fondos.
· Búsqueda de Proveedores y Desarrollo de Productos (Recopilar toda la información de la empresa y solicitar los documentos necesarios para la venta de la misma)
· Mediar en las negociaciones entre Vendedores y Compradores (Orientar Vendedores y Compradores para lograr el cierre de la operación)
· Aperturas de cartas de crédito.
· Tramitación de autorizaciones previas para Exportar(Sofofa, SAG, Sernapesca:, etc)
· Planificar recepción de la carga en bodega designada por el importador
· Búsqueda y localización de producto.

Área de Compras

· Logré un ahorro del 18% en el presupuesto de abastecimiento en las compras nacionales de insumos para las áreas de mantención y servicios, gracias a una adecuada negociación y aperturas de contratos marco con los  proveedores nacionales.
· Implementé un modelo de abastecimiento para las áreas de Servició y Mantención de la empresa, en base a estadísticas y medición de consumo de productos, buscando una mejora continua, integrando a todas las áreas en la cadena de suministros(Compras, logística, bodega y despacho)
· Negociación y apertura de nuevos clientes asociados a contratos periódicos con precios fijos anuales para la adquisición de insumos.
· Realizar compras periódicas según indicadores de movimiento de mercaderías(slow movie, fast movie, stock, etc)
· Revisión y control de facturas para el cierre mensual contable.
· Compra y arriendo de maquinarias para el fácil desarrollo de tareas asociadas al rubro
· Búsqueda de nuevos proveedores.
· Indicadores KPI  de consumo trimestral en el área de compras.
· Compra de de Stock de productos e ingresarlos al sistema
· Análisis y mantención del modelo ABC
· Elaboración y control de cadena de reemplazo
· Control de trazabilidad de repuestos
· Análisis y control de demandas excepcional
· Control de repuestos recibidos desde sucursales
· Compras de productos otras marcas
· Realizar costeo de productos para su ingreso al stock de productos

Área de Bodega:

· Coordinación, manejo de inventarios, materiales de stock, lenta rotación, ingreso de mercaderías y administración de bodegas vía Sistema SAP. 




Periodo Septiembre 2003 a Octubre 2004


· Agencia de Aduana Patricio Larrañaga.
Ejecutivo, Encargado de Exportaciones
Planificación y estimación de costos detallada de cada operación de importación y exportación, Preparar, revisar y gestionar cargas Marítimas, Terrestres y Aéreas Conformando  documentación Ingresar tanto física como sistemática para el arribo de las cargas. Documentación en Programa Aduanero SIGAD, GRINGO. Programas especiales del cliente, Conformar planillas cuadrando Información de compañías Navieras, Forwarder y Embarcadores.
Coordinación y seguimientos de transportes terrestres para el envío de contenedores hasta las dependencias del cliente y requerimientos y/o solicitudes operacionales que este requiera. Asesoramiento integral en operaciones de Exportación.
Todo lo anterior lo desarrollé en conjunto con prestar Asesoría Integral en Comercio Exterior u Outsourcing para todos aquellos Clientes que no tuvieren conformado un Dpto. en el área, así, Orientación al Cliente tanto en Importación como en Exportación para el envío o Recepción de sus CARGAS y prestación de Servicios de transporte y logística nacional, Agenciamiento de Aduana.

Periodo Julio  2001 a Julio 2003

Universidad Autónoma de Chile.
Ejecutivo de Cobranzas
· Funciones realizadas: Elaborar los programas anuales de trabajo y vigilar que se cumpla las metas.
· Elaborar el presupuesto anual de cobranza, con base en el presupuesto de ingresos y de acuerdo con las políticas de plazo de la empresa.
· Cumplir con el objetivo departamental y de la empresa dentro de las políticas señaladas por la dirección.
· Establecer las políticas de cobranza, de acuerdo con la Gerencia General.
· Llevar el control del personal y de sus actividades.
· Diseñar formularios y reportes.
· Supervisar los procedimientos de cobro.
· Llevar el control del grupo de riesgo alto.
· Tomar decisiones para regularizar las cuentas que se retrasen o que representen un riesgo mayor del normal o aceptado.
· Informar a la Gerencia General en forma oportuna, de las actividades relacionadas con la cobranza

Periodo Enero  2000 a Julio 2001

· Constructora Sigro.
Administrativo de Bodega.

Como administrativo der bodegas, desempeñe las siguientes funciones:
•Administrar el inventario de la compañía.
•Realiza la recepción, ubicación de los equipos, herramientas y maquinarias de la compañía.
•Realiza labores de vigilancia sobre elementos (existencias) que existen en la bodega.
•Despacha los equipos que son solicitados a bodega.
•Revisa los niveles de consumo e informar activamente y oportunamente al Dpto. de Compras.

EDUCACION

DuocUC
	Egresado de Ingeniería en Negocios Internacionales. 
	2010 - 2014



DuocUC
	Título de Técnico en Comercio Exterior 
	2005 - 2007

	
INACAP
	Administración en RRHH 
	         2008 



	

	
Senati - Perú
Título de Técnico en Construcciones Metálicas                                                            1997-1999                                                                                        
	

	
Cámara de Comercio de Santiago de Chile
	Diplomado en Logística y cadena de suministros
	   2013 



	

	
	




ESPECIALIZACION:
	
	DuocUC
	Computation Avanzado, Windows, Excel, Access, Word, ppt,           
Outlook, lotus notes, Zigma.
	
	

	
	DuocUC
	Curso de Liderazgo. Trabajo en equipo y competencias laborales,
	
	

	
	CCS
	Logística y distribución.
	
	

	
	

	
	Inst. Chileno Británico 
	Ingles Técnico.
	
	

	
	ERP: 
	
SAP(Módulos MM, SD,PP,QM, )- Intelligence Consulting(España)
Oracle, Softland
	
	

	
	
	
	
	

	
	


PERSONAL

Nacionalidad 	: Peruana
F. Nacimiento	: 06 de Mayo de 1979
C. Identidad	: 14.748.147-0
Estado Civil	: Soltero, 1 hijo
Idiomas		: Dominio del español e inglés nivel Técnico avanzado
Deportes	: Futbol
Hobbies	: Viajes
Disponibilidad	: Inmediata. 

Referencias Laborales:

· Américo Gómez
Gerente Comercial 
            Grupo COPESA
            americo.gomez@grupocopesa.cl
            Teléfono: 562- 29314234

· Mauricio Olmedo
Sub Gerente de Operaciones
          Ascensores Schindler (Chile) S.A.
           mauricio.olmedo@cl.schindler.com
           Teléfono: 562-7537638
	
· Pedro Pablo Ovalle.
Gerente Comercial.
            Chiloeseafoods
           povalle@chiloeseafoods.com
           Teléfono: 562-27825499

· Sergio H. Abarzua
Gerente Administración y Finanzas
            E.i. Schädler y Cía. Ltda.
           finanzas@schadler.com 
           Teléfono: 562-2747430
